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Czy warto zatrudnic¢ posrednika nieruchomosci?

Posrednik nieruchomosci - czy warto go
zatrudnié?

Coraz wiecej oséb korzysta z ustug posrednikéw nieruchomosci w celu znalezienia wymarzonego domu lub
mieszkania, a takze podczas poszukiwan kupca dla swojej nieruchomosci. Dlaczego warto skorzysta¢ z pomocy
agencji nieruchomosci i w czym moze pomdc dobry posrednik?

Posrednik w obrocie nieruchomosciami - na czym polega praca
agenta?

Posrednik nieruchomosci to osoba pomagajgca w sprzedazy lub zakupie nieruchomosci. Do zadah agenta
posredniczacego w sprzedazy i zakupie naleza:

 sprawdzanie stanu prawnego nieruchomosci;

 pobranie wyciggu z ksiegi wieczystej i zaswiadczenia ze wspdlnoty lub spétdzielni mieszkaniowej;
 przygotowanie wypisu z ewidencji gruntow i budynkdw;

e przygotowanie dokumentacji niezbednej do podpisania umowy przedwstepnej i umowy notarialnej;
e przygotowanie umowy przedwstepnej;

 przygotowanie protokotu wydania nieruchomosci.

Agent ubezpieczeniowy wspdtpracuje z biurem notarialnym i dba o to, zeby notariusz otrzymat odpowiednie
dokumenty, a przy tym uzgadnia z nim termin podpisania umowy notarialnej dogodny dla obu stron transakcji.
Posrednictwo nieruchomosci jest polecane szczegdlnie osobom, ktére nie majg czasu samodzielnie poszukiwaé
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najemcy lub kupca, nie majg czasu na tworzenie ogtoszen i nie chcg zajmowac sie kwestiami formalnymi.

Agent nieruchomosci - czy warto skorzystac z ustug posrednika?

Wspétpraca z biurem nieruchomosci umozliwia bezpieczne przeprowadzenie procesu sprzedazy lub zakupu
domu czy mieszkania i znosi ze stron transakcji problematyke formalnosci. Doswiadczony agent obrotu
nieruchomosciami zna specyfike rynku i jest w stanie pomdc zaréwno osobom szukajagcym domu, mieszkania
czy dziatki, jak i Klientom planujacym sprzedaz nieruchomosci.

Agencja nieruchomosci ma kontakt ze specjalistami zwigzanymi z rynkiem nieruchomosci: notariuszami,
prawnikami i rzeczoznawcami, a czesto tez z ekipami budowlano-remontowymi, ktére sa w stanie wykona¢
stosowne prace w obiektach. Agent nieruchomosci moze wspétpracowac réwniez z fotografem, ktéry wykona
profesjonalne zdjecie nieruchomosci zwiekszajace szanse jej sprzedazy lub wynajmu oraz z firmami
Swiadczacymi ustugi home staging polegajacymi na przygotowaniu nieruchomosci do sprzedazy, lub wynajmu.
Zatrudnienie posrednika nieruchomos$ci mimo koniecznosci poniesienia kosztu prowizji tak naprawde
minimalizuje wydatki zwigzane z samodzielnym przygotowaniem nieruchomosci i jej szybkiej sprzedazy lub
wynajmie w korzystnej cenie. Posrednik nieruchomosci czesto jest w stanie znacznie skrécic¢ czas potrzebny na
sprzedaz lub wynajem tzw. trudnych nieruchomosci - wymagajgcych remontu czy Zle zlokalizowanych.

Biuro nieruchomosci pomaga oszczedzic pieniadze

Pomoc biura nieruchomosci jest nieoceniona w sytuacji, kiedy kluczowa jest optymalizacja kosztéw zakupu lub
wynajmu nieruchomosci. Praca agenta nieruchomosci nie sprowadza sie jedynie do poszukiwania konkretnego
mieszkania czy domu, ale czesto dotyczy tez negocjowania warunkéw cenowych i optymalizacji formalnosci, co
ostatecznie doprowadza do zmniejszenia kosztow transakgcji.

Doswiadczeni posrednicy nieruchomosci dysponuja siecig kontaktéw w postaci bazy klientéw zainteresowanych
zakupem lub wynajmem nieruchomosci spetniajacych konkretne parametry. Dostepnos¢ takiej bazy moze
potencjalnie skréci¢ czas realizacji transakcji i pozwoli¢ na zakup lub sprzedaz w czasie dobrej sytuacji na rynku
nieruchomosci.

Posrednictwo w obrocie nieruchomosciami jest coraz popularniejsza ustugg. Do niedawna na zatrudnienie
posrednika nieruchomosci decydowali sie w gtéwnej mierze wiasciciele drogich nieruchomosci - duzych
doméw, mieszkah w miastach czy drogich dziatek.

Jak wybrac dobrego posrednika w obrocie nieruchomosciami?

Wybér posrednika nieruchomosci powinien by¢ podyktowany nie tylko lokalizacjg i dostepnoscia, ale tez
potwierdzonym doswiadczeniem. Posrednik nieruchomosci nie musi miec juz licencji agenta nieruchomosci, ale
jesli dziata na rynku od dtuzszego czasu, z pewnoscig dysponuje taka licencja, a jej numer mozna sprawdzi¢ na
stronie https://rejestr.pfrn.pl/posrednicy.

Zanim skorzystasz z konkretnej oferty, upewnij sie, ze znasz warunki wspétpracy i w petni je akceptujesz.
Warto tez zwrdci¢ uwage na referencje i ogélnodostepne opinie w internecie na wizytéwkach Google czy na
profilach spotecznos$ciowych prowadzonych przez poszczegdline agencje. O polecenie dobrego posrednika
mozesz poprosic tez rodzine lub znajomych - najlepiej osoby, ktére stosunkowo niedawno korzystaty z takich
ustug.

Zarobki posrednika nieruchomosci

Wynagrodzenie dla posrednika nieruchomosci obejmuje nie tylko znalezienie odpowiedniego domu czy
mieszkania lub poszukiwanie najemcy/kupca, ale tez catg game formalnosci zwigzanych z wynajmem lub
sprzedaza. Zarobkiem agenta nieruchomosci jest prowizja od transakcji w wysokosci konkretnego procenta
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wartosci transakcji - zwykle od 3% do 10%. System prowizyjny jest sprawiedliwy i klarowny.

Wyzsza prowizja obowigzuje w przypadku sprzedazy ziemi, natomiast sprzedaz mieszkania lub domu jest
obtozona nizszg prowizja, gdyz sfinalizowanie tych transakcji nie wymaga az takich duzych naktadoéw czasu i
wydatku pieniedzy na reklame. Wysoko$¢ prowizji jest tez zalezna od zakresu pracy agenta. W przypadku
podstawowej ustugi prowizja zwykle jest nizsza, natomiast obstuga wraz z ustugami dekoratora wnetrz czy
fotografa bedzie drozsza.

Umowa z agencja nieruchomosci - otwarta czy na wytacznosc¢?

Podjecie wspdtpracy z posrednikiem w obrocie nieruchomosciami wymaga podpisania stosownej umowy
okreslajgcej obowigzki posrednika. W obrocie nieruchomosciami stosuje sie dwa wzory umoéw: otwartg lub na
wytacznosc.

» Umowa otwarta umozliwia Klientowi wspdtprace z wiecej niz jedng agencjg nieruchomosci, wiec dom lub
mieszkanie moze sie pojawi¢ w ofercie kilku posrednikéw. Ten rodzaj umowy jest bardzo popularny, ale w
niektérych przypadkach negatywnie wptywa na atrakcyjnos¢ nieruchomosci.

* Umowa na wytgcznos$¢ zaktada, ze Klient bedzie korzystat z ustug tylko jednego biura. W takim
przypadku nieruchomosci Klienta mogg by¢ postrzegane jako atrakcyjniejsze (z uwagi na mniejsza
dostepnos¢), a dodatkowo zakres obstugi w przypadku umowy na wytgcznosc jest tez szerszy niz dla
umowy otwartej.

Jak zostac agentem nieruchomosci?

Praca w charakterze agenta nieruchomosci nie wymaga obecnie posiadania licencji wydawanej przez PFRN, a
do wykonywania tego zawodu wystarczy wyksztatcenie Srednie. Przyszli agenci chetnie jednak wyrabiajg sobie
stosowne licencje, by zwiekszy¢ wiarygodnosc i nie odstawac ze swojg ofertg od posrednikdw, ktdérzy dziatajg
na rynku od dtuzszego czasu i dysponujg licencjami.

Osoba planujgca rozpoczecie pracy w charakterze posrednika, musi zdoby¢ stosowng wiedze (np. na kursie), a
jesli planuje zatrudnienie na podstawie umowy o prace, taki kurs moze przejs¢ tez u przysztego pracodawcy.
Posrednik dziatajgcy samodzielnie musi wykupi¢ ubezpieczenie od odpowiedzialnosci cywilnej. Przyszty agent
powinien dysponowac¢ prawem jazdy kat. B oraz umiejetnosciami interpersonalnymi. Przydadzg sie tez
umiejetnosci negocjacyjne i dobra organizacja czasu pracy.

B +48 534 296 444
www.balticnieruchomosci.pl



